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"La lupti" cu un grup mic de persoane
(ziaml: ~tirile Azerbaidjanului)

+40 21 2332465 T-865 P.003/005 F-020

Doisprezece romiini au reu~it sa fac~iintr-o zi ceea ce oameni de afaceri din alte
taristraine au incercat sa realizeze intr-o perioada mai lunga de timp.

RaufNasirov'

Aseara, la hotelul Diplomat, intr-un cadru destul de modest s-a des~urat forumul
de afaceri, organizat de catre Confederatia NationaHi. a lntreprinzatorilor
(patronilor) din Azerbaidjan (HKIIPA) $i de catre Camera de Comeq ~i Industrie
Romania - Azerbaidjan. Oelegatia de la Bucure§ti a fost compusa doar din 12
persoane. Cu toate acestea, in primul rand, fiecare dintre delegatii romani a
reprezentat un anumit sector economic al tarn sale ~i in cel de-a! doilea rand,
oamenii no~tri de afaceri au trebuit sa discute eu antreprenori destuJ de sOlizi,
rulajele anuale ale afacerilor lor ajungand la zeci de milioane de dolan. Motive
pentru consolidarea unor legaturl economice intensive sunt mai mult decat
sufieiente: dupa vizitele ambilor pre~edinti, guvemul Romaniei ~i eel al
Azerbaidjanului au regIat practic toate problemele juridice care~intr-o masura sau
alt~ ar fi putut ingreuna procesul de dezvoltare a activitiitll economice exteme a
oamenilor de afaceri ai ambelor tan.

E interesant urmatorul fapt: in timpul convorbirii eu directorul general al
companiei romfule de mobila Moldomobila Romania S.A., Alexandru Diaconescu,
am aflat ca 0 mare parte din importul Azerbaidjanului include mobilier. Anume din
aeeasm cauzii, el a vrut sa §tie care sunt ~ansele lui pe piata mobilei din
Azerbaidjan. ~ansele s-au adeverit a fi destul de bune. In mice caz, domnul
Diaconita a fost cel mai solicitat dintre top oaspepi. Interesul oamenilor de afaceri
azeri vis-a-vis de persoana lui se explica prin faptul ca sectorul mobilei ~i, in
general, eel al prelucrmi lemnului sunt unele dintre acele sectoare care
inregistreaza 0 dezvoltare rapida in Azerbaidjan. Aeesta este motivul pentru care
antreprenorii no~tri sunt neriibdiitori sa stabileasca relatu profitabile de parteneriat
eu compania care se bucura de 0 popularitate pe plan international ~i avand 0
bogata traditie in acest domeniu.

"Pana acum nu am reu~it mca sa studiez piata mobilei din Azerbaidjan,
m3.rturise~te Diaeonitii., dar in unele magazine am vamt scris - ••mobilii
rornaneasca". Aeest lucru ne dB.sperante, demonstrand ca consumatorii locali s-au
familiarizat deja eu produepa noastra :nu din auzite. inea pe timpurile sovietice.
Romania livra in mod regulat mobilii spre Azerbaidjan."

Vorbind despre planuri, este evident ca DiaeonitA a fost forte atent. EI a spus ca
dupa 0 monitorizare initiala, va incepe 0 campanie de publicitate activa a brandului
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Moldomobila Romania S.A. ~inumai dupAaeeasta, in caz de reu~jtli, va investi in
tara cel pu~inun milion de dolari.

La 0 astfel de sum! alocata investip.ilor s-a referit §i managerul general al unei alte
companii romane~i S.C.R.G. CAMP S.RL., care se specializeaza pe productia de
uniforme, Cristian Radi. EI deja s-a mt[ln.it eu reprezentanti ai Ministerolui apBririi
din Azerbaidjan ~i a discutat posibilitatea de a confectiona eehipamente pentro
armata azera. EI a refuzat Sa desUinuiasca detaliile discutiei, dar a spus ca
indiferent de rezultate. compania sa va construi probabil, la noi. eu succes, 0
fabrica de tricotaje. Existi doua motive pentru aeeasta: in primul rand. pentru cii
prcrtnrileproduselor de import de pe piata din Azerbaidjan sunt destul de marl, dar
~i de calitate buna §i, in al doilea rand, pentru c~ in ultimii ani s-a inregistrat 0
tendintii stabila de a livra produse tricotate din Europa de Vest in eea de Est.
Explicatia este simpla: in tirile din fost URSS, forta de munca este reJativ ieftina ~i
anume acest factor determina rentabilitatea producp.ei.

Cei drept, K. Radi nu a vorbit despre perioada de construcpe a intreprinderii,
subliniind doar faptUl cD.secpa de tricotaje dotata dupa ultimul model va costa
aproximativ'intre 700.000 ~i 1 miL $ .

Negocieri productive a avut ~i directorul companiei Petromservice, Mircea
Vaicoiano, care, la invitatia conducerii Comanici Petroliere de Stat a,
Azerbaidjanului, a sosit in Baku cu 0 sapt8.manamaintea compatrioplor sii. A~a ca
negociereJei practic s-au incheiat. Oaspetele a propus oamenilor no~tri din industria
petroliera sa renoveze vechile sonde ab~eroniene. sa.forjeze altele ~isa foloseascii
tehnologia de separare a petrolului de nisip, spalabil de sub pamant impreunA cu
apa.

Probalil ca nu are sens sa repovestim cum au decurs negocierile reprezentantilor
fiecarei companii romane$ti. E suficient Cat venind in numar mic, romanii doar
mtr-o zi au rew~itSaobtinAmai mult decat delegatille de oameni de afaceri al~ unOr
alte tfui pc parcursul unei perioade mai lungi. Probabil ei au fost mai bine prcgatiti
pentru forumul de afaceri, sau poate ca.~i antreprenorii no~tri au invafa.t ceva in
unna conferinteJor anterioare. '


